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Ziel:   Die Arbeit soll modellhaft die Frage zu beantworten, wie im Pharmamarkt 
Originalhersteller bei Existenz von Rabattverträgen am besten auf das Auslaufen von 
Patenten reagieren. Für Generikahersteller soll umgekehrt die Frage beantwortet werden 
wie unter den gleichen Rahmenbedingungen die beste Markteintrittsstrategie aussieht. 

Vorgehen: Es wird eine mehrperiodische Simulation zur Darstellung und Analyse von verschiedenen 
Wettbewerbsstrategien entwickelt. Ausgehend von unterschiedlichen Basisszenarien 
werden die Ergebnisse der Simulation spieltheoretisch untersucht. Im Ausgangsszenario 
werden ein Original sowie zwei Generikahersteller betrachtet. 

Ergebnis:  Rabattverträge sind für beide Seiten, Original- wie Generikahersteller von strategischer 
Bedeutung. Trotz hoher Preisabschläge ist es für Generikahersteller meist nicht möglich 
ohne Rabattverträge in den Markt einzutreten. Originalhersteller auf der anderen Seite 
sollten Rabattverträge taktisch auf spezifische Weise nutzen, um Marktanteile zu 
verteidigen. 
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ILLUSTRATIVE Beispielhafte Ergebnisdarstellung 
(Gewinn je Spieler in €) 

Spieltheo-
retische 
Untersuchung 
auf Gleich-
gewichte, 
beste 
Antworten, etc. 

Vorgehen und Aufbau Simulation 
Simulation

Pharmamarkt im Modell (vereinfacht)

Initial Set-up
(statisches Modell)

Festsetzung 
Strategien

Berechnung 
Pay-offs

Spieltheoretische 
Analyse

3 Perioden

Berechnung von Umsatz, Absatz, 
Gewinn, Kosten, Marktanteilen für 

Originalhersteller + Generikahersteller

Spieltheoretische Analyse der 
Ergebnisse und Identifizierung der 
optimalen Patentauslaufstrategien

Segmen-
tierung

Segmentierung u.a. in GKV vs. 
PKV; Aut-idem vs. nec-aut-idem

Spieler: Originalhersteller + zwei 
Generikahersteller

Strategien: Hochpreis    (mit + ohne RV*)
Niedrigpreis (mit + ohne RV*)

Marktanteile: Marktanteil abhängig von 
gewählten Strategien
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* Rabattverträge
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